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Ильина Светлана Валентиновна
Активно ищу работу

Керівник магазину, 15000 грн

Полная занятость
Желаемый город работы : Кривой Рог
Дата рождения: Нет данных
Пол: Женщина
Семейное положение: Не указано
Дети: Не указано

Контактная информация

Зарегистрируйтесь или войдите чтобы открыть контакты соискателя

Опыт работы

Технолог по тканям

Blanhce 01.2018 - 03.2020
(Обязянности :

Прием ткани от поставщика на склад, на участок прима и разбраковки ткани.

https://novarobota.ua/index.php/registration-company


распределение ткани на складе по номеру заказа.

разбраковка и маркировка ткани для каждого заказа.

разбраковка ткани под раскроечный станок с указанием координат брака.

Работа с программой 1С и документами.

Достижения:

Разработка и обоснование участка приема и разбраковки ткани на производстве.

Суть работы участка , ускорение и бесперебойная работа производства.)

Мастер швейного участка.

ZLATAMEBEL 08.2016 - 12.2017
(Обязанности:

Мастер швейного участка, обеспечение работой участок.

Распределение работы между работниками по пооперационной схеме.

Обучение работников работе на оборудовании.

Обучение технологии пошива изделия по схеме производства.

Контроль качества и сроков выполняемой работы,

Работа с производственными документами и отслеживание правильного маршрута документов.

Достижение: Разработка и внедрение поточного распределения труда на швейном участке,
согласно схем технологии производства.)

Начальник ахо

ТОВ " Ремгормаш" 07.2015 - 04.2016
(Административно хозяйственная деятельность предприятия.

Организация и координация работ по административно хозяйственному обслуживанию
предприятия.

Координация работ подчиненного персонала.)

Менеджер по продажам

СПД Целева А.Ю. г. Кривой Рог 05.2008 - 05.2009
(Продажа мебельных тканей и фурнитуры.

Обязанности:



Продажа ассортимента магазина.

Работа с клиентами в торговом зале.

Размещение товара в торговом зале.

В2В и В2С

Изучение нового товара.

Достижения:

Изучила и разобралась в ассортименте.

Получила опыт работы B2B (бизнес для бизнеса) B2C(бизнес для потребителя).

Изучение товара для определения основных потребительских свойств, относительно пользы
(выгоды)покупки.

Работа и учет с имеющейся базой клиентов, поиски привлечение новых клиентов для домашнего
текстиля и интерьера))

Дополнительные сведения
Достижение результата,

обучение новому, обучаемость.

исполнительность.

Увлечения и интересы
Постоянное повышение квалификации , знания в области деятельности предприятия.

Образование

Херсонский национальный технический университет

высшее , с по 2002
Технолог ткани и трикотажа., Херсон

Пту 47

среднее специальное , с по 1993
Портной верхней одежды.,

Курсы и тренинги



Оператор компьютерного набора Кривой Рог, 2005

https://novarobota.ua/index.php/resume/kerivnik-magazinu-241605


